[image: image1.png]INSTITUTO FEDERAL DE
EDUCAGAO, CIENCIA E TECNOLOGIA
SUL-RI0-GRANDENSE

Campus Sapucaia do Sul




COORDENAÇÃO PEDAGÓGICA
E-mail: coordpedagogica@sapucaia.ifsul.edu.br

Fone: (51) 3452 9212

[image: image2.png]INSTITUTO FEDERAL DE
EDUCAGAO, CIENCIA E TECNOLOGIA
SUL-RI0-GRANDENSE

Campus Sapucaia do Sul





PLANO DE ENSINO

Curso: Engenharia Mecânica
Disciplina: Empreendedorismo
Turma: 5E
Professor(a): Vanessa Marques Daniel
Carga horária total: 30h
Ano/semestre: 2019/1
E-mail: vanessadaniel@sapucaia.ifsul.edu.br

Horário disponível para atendimento: Terça-feira (18:00 às 19:00), quarta-feira (16:30 às 18:30) e quinta-feira (17:00 às 18:00).
	1.EMENTA:

Espírito empreendedor, características do comportamento empreendedor, aspectos estruturantes do empreendedorismo, aspectos relevantes para a ação empreendedora.


	2.OBJETIVOS:

Conhecer e compreender as principais definições dos termos técnicos e suas aplicações empresariais, utilizando materiais teóricos (focalizar e analisar os diferentes cenários internos e externos nas organizações). 


	3. CONTEÚDOS PROGRAMÁTICOS:

UNIDADE I – Introdução ao Empreendedorismo

1.1 Conceituação

1.2 Espírito empreendedor

1.3 Relação do empreendedorismo com emprego, desemprego e trabalho

UNIDADE II – Características do Empreendedor

2.1 Perfil e capacidade empreendedora

2.2 Tipos de Empreendedor

2.3 Intra-empreendedor

UNIDADE III – Aspectos Estruturantes

3.1 Inovação e seus tipos

3.2 Mercado: consumidores, fornecedores e concorrentes

3.3 Os 4Ps do marketing

3.4 Identificação de Problemas, Oportunidades e Necessidades do negócio (PONs)

3.5 Definição da missão, visão e valores do negócio

3.6 Estratégias Competitivas

3.7 Plano de Negócios

UNIDADE IV – Temas Emergentes em Empreendedorismo
4.1 Design Thinking

4.2 Business Model Canvas

4.3 Pitch

4.4 Proteção das Inovações: patentes, licenciamento

4.5 Incubadoras e startups


4. PROCEDIMENTOS DIDÁTICOS: 

1) Aulas expositivas e contextualizadas, visando o entendimento das teorias e práticas sugeridas;
2) Atividades planejadas avaliativas, em grupo;

3) Apresentação de cases, visando identificar os conhecimentos dos alunos sobre os conteúdos tratados em aula;

4) Atividades em grupo – cases e desenvolvimento do plano de negócios.
Recursos: Quadro, Datashow, textos de Apoio e casos.
5. PROCEDIMENTOS E CRITÉRIOS DE AVALIAÇÃO:
Prova P1 – peso 5,0
Plano de Negócios (PN)  – peso 3,0
Caso de Ensino (CE) – peso 1,0 
Business Model Canvas (BMC) – peso 1,0

Nota semestral = P1 + P2 + Projeto 

A prova P1 versará sobre os conteúdos que as antecedem no cronograma das aulas. 

O plano de negócios (um por grupo) deverá ser apresentado oralmente e entregue impresso. A avaliação do projeto seguirá os seguintes critérios: a) organização do grupo (cooperação, pontualidade e participação dos membros); b) profundidade das análises e riqueza da descrição; c) qualidade do trabalho escrito; d) característica inovadora do projeto escrito e) qualidade da apresentação do Pitch. A presença de cada aluno no dia agendado para apresentação do projeto é condição essencial para obtenção da nota. 
COMPOSIÇÃO DO CÁLCULO DA NOTA FINAL DO SEMESTRE

NFS = PN + BMC + CE + P1  = 10,0 pontos
Legenda

NFS=Nota Final do  Semestre




P1= Prova 1 

PN = Plano de Negócio

CE = Caso de Ensino

BMC = Business Model Canvas
Recuperação

Haverá também uma prova de recuperação final, com conteúdo cumulativo, em que o aluno poderá recuperar somente as notas referentes a prova realizada no semestre, tendo peso total cinco pontos. Os trabalhos só serão recuperados com a entrega dos trabalhos refeitos, de acordo com a solicitação de alterações pela professora.


_____________________________________________________________________
Observação: Demais ausências deverão ser justificadas na CORAC no prazo de até 02 (dois) dias úteis após a data de término da ausência.  Pedidos posteriores a este prazo não serão considerados.

Legislação – Justificativa da Falta

- Decreto-Lei 715-69 - relativo à prestação do Serviço Militar (Exército, Marinha e Aeronáutica).

- Lei 9.615/98 - participação do aluno em competições esportivas institucionais de cunho oficial representando o País.

- Lei 5.869/79 - convocação para audiência judicial.

Legislação – Ausência Autorizada (Exercícios Domiciliares)

- Decreto-Lei 1,044/69 - dispõe sobre tratamento excepcional para os alunos portadores de afecções que indica.

- Lei 6.202/75 - amparo a gestação, parto ou puerpério.

- Decreto-Lei 57.654/66 - lei do Serviço Militar (período longo de afastamento).

- Lei 10.412 - às mães adotivas em licença-maternidade.

6.Bibliografia básica: 
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CRONOGRAMA

	Aula
	Data
	Conteúdo Programático

	1
	20/02
	Apresentações da disciplina e do professor
Introdução sobre empreender.



	2
	27/02
	O que é empreendedorismo: dados sobre empreendedorismo no Brasil. Empreendedor por oportunidade e empreendedor por necessidade: a realidade brasileira e as formas de empreender.

	3
	06/03
	Inovação e seus tipos

	4
	13/03
	Caso de Ensino: Trabalho 1.

	5
	20/03
	Entendendo o Intraempreendedorismo, seu conceito e definição;

Empreendedor Administrativos e o Intraempreendedorismo.

	6 
	27/03
	Olhando para o mercado, seus consumidores e fornecedores;

Buscando a competitividade. 

Ambiente Interno;

Ambiente Externo.

Ferramenta estratégica de Análise

Matriz SWOT (FOFA);

FCS -  Fatores Críticos de sucesso

	7
	03/04
	Os 4 P´s do marketing

	8
	10/04
	Identificação de Problemas, Oportunidades e Necessidades do

negócio (PONs) e Estratégias competitivas

	9
	17/04
	Missão, visão e valores do negócio

	10
	24/04
	PROVA

	11
	08/05
	Geração de ideias e o processo criativo - Design Thinking

	12
	15/05
	Business Model Canvas: a ideia do negócio

	13
	22/05
	Plano de Negócios

	14 
	29/05
	Aula para desenvolver plano de Negócios - Laboratório

	15
	05/06
	Incubadoras e Startups

	16
	12/06
	Pitch

	17
	19/06
	Apresentação dos Planos de Negócio

	18
	26/06
	Proteção das Inovações: patentes, licenciamento

	19
	03/07
	Prova de Reavaliação

	20
	10/07
	Fechamento da disciplina
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